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EINLADUNG: Der SocialMediaEliteClub bietet Ihnen ....hier klicken und kostenlos informieren
 Klick hier: http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 Facebook effektiv nutzen in 8 Schritten
 Einst eine Plattform für Studenten, ist das 400 Millionen Mit-glieder starke Facebook heute das neueste Schlagwort imSocial Media Marketing. Marketing bei Facebook klingt beivielen „Gurus“ sehr einfach, ist es aber nicht. Viele stolperndarüber, dass Sie das „social“ in „social Media“ nicht verste-hen oder komplett ignorieren.
 Das Geheimnis des erfolgreichen Werbens
 auf Facebook besteht darin, „echt“ zu sein.
 Sie müssen ein Facebooker sein, der nebenbei noch inte-ressante Angebote hat. Sie sind bei Facebook, um neueFreunde zu finden und sich zu vernetzen, nicht um wahllosMenschen in Ihrer Freundesliste aufzunehmen und sie mitihrer täglichen Dosis Spam zu versorgen.
 1. Erstellen Sie ein Profil.
 Der erste Schritt ist, ein Profil zu erstellen. Registrieren Siesich mit Ihrem echten Namen und laden Sie auch einige Bil-der von sich hoch. Innerhalb von Facebook gehören Sie ei-nem sogenannten Netzwerk an. Wenn Sie keine E-Mail-Ad-resse einer Top-Level-Domain mit der edu-Endung haben,werden Sie standardmäßig einem Netzwerk basierend aufIhrer Adresse oder Ihrer Postleitzahl zugeordnet. Später ha-ben Sie die Möglichkeit, Ihrem Firmennetzwerk beizutretenund Ihr regionales Netzwerk zu wechseln. Sie können IhrNetzwerk zweimal innerhalb von 60 Tagen wechseln.Laden Sie immer ein Profilbild hoch. Wenn Sie kein Bildhochladen, zeigt Facebook stattdessen ein Bild mit einemFragezeichen an.
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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EINLADUNG: Der SocialMediaEliteClub bietet Ihnen ....hier klicken und kostenlos informieren
 Klick hier: http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 Es ist eine gute Strategie, Ihr Gesicht auf Facebook zuzeigen, denn darum geht es schließlich in einem sozia-
 len Netzwerk wie Facebook: eine echte Person ausFleisch und Blut zu sein, auch wenn alles online ge-
 schieht.
 Benutzen Sie keine Gruppenbilder, denn andere Personenwerden Schwierigkeiten haben, Sie in der Gruppe zu identi-fizieren. Benutzen sie auch keine Logos oder Bilder IhrerKatze oder Ihres Hundes, auch nicht eines teuren Autosoder Boots. Sie wollen so echt und so natürlich wie nurmöglich erscheinen.
 Sie müssen nicht alle Profilinformationen ausfüllen.
 Geben Sie nur die Informationen preis, die Sie ruhigen Ge-wissens mit anderen Menschen teilen können.
 2. Machen Sie Freunde.
 Facebook kann schon aktive Freunde automatisch finden,indem es Ihr E-Mail-Adressbuch bei Yahoo, Hotmail, Googl-email, etc. durchstöbert. Sobald Sie einige Freunde haben,werden neue Freundesanfragen eintreffen von Freunden Ih-rer Freunde. Sie können sich außerdem aktiv auf die Suchebegeben und anderen Mitgliedern Freundesanfragen sen-den.
 Versuchen Sie, ein Netzwerk von 100 bis 200 Freundenaufzubauen.
 Übertreiben Sie es aber nicht mit den eigenen Anfragen,denn Facebook könnte zu viele Anfragen, die zudem abge-lehnt wurden, als Spam werten. Senden Sie keine Freun-
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 desanfrage an berühmte Persönlichkeiten. Fast immer sinddas Fake-Profile, die nur zu Marketingzwecken erstellt wur-den.
 3. Laden Sie Bilder und Videos hoch.
 Laden Sie einige interessante Bilder hoch und organi-sieren Sie diese in Alben, z. B. für Urlaubsbilder, Baby-Fo-tos, Party-Fotos, etc. Bilder helfen anderen Menschen da-bei, eine Verbindung zu Ihnen und Ihrem Leben aufzu-bauen, ohne Sie persönlich von Angesicht zu Angesicht zutreffen. Laden Sie immer eine Gruppe von Bildern hoch, diethematisch zusammenhängen.
 Erstellen Sie auch ein Album für gemischte Bilder, diezu keinem besonderen Thema passen. Versehen Sie IhreBilder mit Tags für die Personen auf den Bildern. Wenn Siedas tun, also immer auch angeben, wer auf einem Bild zusehen ist, erscheint das Bild auch auf der Pinnwand desjeni-gen, den Sie auf dem Bild markiert haben.
 Sie können zudem Ihren Fotoalben mit Menschen außer-halb von Facebook teilen. Und Sie können persönliche Vi-deos über Ihren Browser oder Ihr Mobiltelefon hochladenoder sogar Videos direkt aufnehmen und bei Facebook ein-speisen.
 4. Benutzen Sie die Pinnwand Ihrer Freunde
 und posten Sie niemals auf Ihrer eigenen Pinnwand. Sie ha-ben eine Pinnwand in Facebook, dass andere darauf Nach-richten hinterlassen können. Sollten Sie ein Kind der Neun-ziger sein: Eine Pinnwand ist so etwas wie ein Gäste-
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 buch, nur cooler.
 Schreiben Sie nicht auf Ihre eigene Pinnwand, sondernschreiben Sie auf die Pinnwände Ihrer Freunde. Ihre Freun-de werden auf Ihrer Pinnwänden Nachrichten, Videosund Links hinterlassen. Umgekehrt tun Sie das bei IhrenFreunden. Wenn ein Freund etwas auf Ihre Pinnwandschreibt, dann antworten Sie ihm. Finden Sie eine Mitteilungunangebracht, dann fragen Sie höflich darum, diese Mittei-lung zu entfernen.
 5. Treten Sie einigen Gruppen bei.
 Es gibt eine Unmenge an Gruppen bei Facebook. Das sindvirtuelle Zusammenschlüsse von Menschen mit ähnlichenInteressen. Suchen Sie einige interessante Gruppen herausund treten Sie ihnen bei. Sie können auch Ihre eigene Grup-pe gründen, aber sollten zuerst schauen, ob eine mit demgleichen Thema nicht schon existiert. Gruppen sind einausgezeichneter Ort, um kreativ zu werden und Unter-stützung anderer Menschen einzuholen.
 6. Erstellen Sie Events (Ereignisse)
 und laden Sie Menschen ein. Wenn Sie eine Party veran-stalten möchten, ist das die Funktion, die Sie benutzen soll-ten. Gleiches gilt auch, wenn Sie zum Beispiel eine Vor-tragsveranstaltung organisieren. Sie können ein Event füralle Ihre Freunde öffentlich einsehbar machen oder nur fürdie Mitglieder, die Sie explizit dazu eingeladen haben. Nuram Rande: Über Events stellen Sie auch fest, wer Ihre wah-
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 ren Freunde sind und wer Sie nicht zu seiner Geburtstags-feier einlädt.
 7. Senden Sie Mitteilungen und teilen Sie Links.
 Schreiben Sie Ihren Freunden regelmäßig Mitteilungen. Ab-hängig vom Thema können Sie diese nur an einige wenigeoder an alle Freunde in Ihrem Netzwerk senden. SendenSie keine „Kettenbriefe“, denn heutzutage empfindet dasfast jeder als Belästigung.
 Ihre Mitteilungen erscheinen im Newsfeed Ihrer Freundeoder auf Ihrer Pinnwand (Wall). Benutzen Sie die„Share“-Funktion (Teilen), um Links mit anderen zu teilen.Viele Webseiten bieten heutzutage schon Share-Buttons an,die Sie nur noch anklicken müssen, um den Link zur Web-seite bei Facebook zu teilen.
 Falls Sie einen Blog haben, sharen Sie ganz einfach Ih-ren neuesten Beitrag. Das können Sie übrigens auch auto-matisieren. Wichtig ist dabei, dass ein Link nicht automa-tisch bei all Ihren Freunden auf der Pinnwand auftaucht. Woer auftaucht, hängt von Ihrer Reputation ab.
 8. Besuchen Sie täglich Ihre Facebook-Startseite.
 Neben Ihrer Profilseite bei Facebook haben Sie auch eineStartseite. Die Startseite zeigt zusammengefasst dieNewsfeeds all Ihrer Freunde, Event- und Gruppeneinla-dungen, Freundesanfragen, Geburtstage, etc. Wenn Siewissen möchten, was aktuell in Ihrem Facebook-Freundes-
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 kreis passiert, dann besuchen Sie täglich Ihre Startseite.
 Andere Funktionen bei Facebook sind Anstupsen (Poke),der Marktplatz, Facebook Mobile und Hunderte Applikatio-nen, die das Facebook-Erlebnis bereichern. Seit Facebookein derart extremes Wachstum hingelegt hat, sind vor allemOnline-Marketer bemüht, einen Fuß in die Tür zu kriegen.
 Dass es beim Marketing auf Facebook und in Social Mediasgenerell nicht darum geht, platte 80iger-Jahre-Slogans anden Mann zu bringen und die Intelligenz der Menschenin seiner Freundesliste zu beleidigen, wurde schon er-wähnt. Wie erfolgreiches und intelligentes Marketing auf Fa-cebook auszusehen hat, werden andere Artikel näher be-leuchten.
 Facebook nutzen, um targeted Traffic zu erhalten
 Als ein Affiliate-Marketer oder als Person, die ein eigenesOnline-Business betreibt, wissen Sie, wie wichtig Internet-Marketing für Ihren Erfolg ist. Bevor Sie überhaupt nur einenEuro einnehmen können, müssen Sie erfolgreich Marketingbetrieben und Kunden für sich interessiert haben. DenkenSie daran: Wenn Sie Kunden wollen, brauchen Sie targe-ted Traffic für Ihre Webseite.
 Falls dieser Anglizismus für Sie unverständlich ist, hier einekurze Erklärung, was targeted Traffic ist:
 Nehmen Sie an, Sie betreiben eine Webseite, auf der Sie E-Books verkaufen. Sie können jetzt bei diversen Anbieternfür wenig Geld Besucher kaufen. Es gibt Anbieter, die Ihnen
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 100.000 chinesische Besucher auf Ihre Seite schicken unddas für einen zweistelligen Dollar-Betrag. Wie viele Ihrerdeutschen E-Books werden Sie wohl verkaufen? Sehrwahrscheinlich keins.
 Der Traffic (Besucherstrom), den sie erhalten, ist im höch-sten Maße untargeted (nicht zielgerichtet). Ihre Besuchersind aus diversen Gründen auf Ihrer Seite, aber keiner da-von ist, dass sie deutsche E-Books kaufen möchten.
 Targeted Traffic würde hingegen aus Besuchern beste-hen, die z. B. bei Google nach einem Ebook-Shop ge-sucht haben, weil Sie Ebooks kaufen möchten. Das Ziel,mit dem die Besucher im Netz unterwegs sind, passt zu Ih-rem Produkt. Ihr Produkt ist die Antwort auf die Suchanfrageder Besucher in Google.
 Es gibt einige Methoden, um targeted Traffic zu erhalten.Sie können zum Beispiel Artikel über Ihre Produkte oderDienstleistungen schreiben und in Artikelverzeichnissen ein-stellen. Gut gemacht ist das ein großartiger Weg, umnicht nur Ihre Webseite zu vermarkten, sondern auch dieProdukte und Dienstleistungen, die Sie verkaufen.
 Aber was ist, wenn Sie kein Händchen für das Schreibenhaben, aber dafür gut im Umgang mit Menschen sind?
 Wenn Sie gut darin sind, Menschen zu überzeugen und vonsich einzunehmen, sollten Sie sozialen Netzwerken beitreten.
 Das wohl Größte und bekannteste zumindest in der west-lichen Welt ist Facebook. Über 400 Millionen Menschen sindschon bei Facebook angemeldet und Millionen Menschenloggen sich jeden Tag in ihr Facebook-Konto ein. Mit so vie-
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 len Menschen ist Facebook in der Tat der Traum eines je-den Internet-Marketers.
 Wenn Sie sich bei Facebook anmelden, können Sie Ihreeigene Profileseite erstellen. Füllen Sie Ihr Profil so weit wiemöglich aus. Auf dieser Seite geben Sie im Grunde allesüber Ihre Person preis und zeigen die Gründe, warum ande-re Menschen Sie mögen sollten. Sie beinhaltet Ihre Interes-sen, Ihr Alter, Ihr Geschlecht, Ihre politischen Ansichten undvieles mehr.
 Haben Sie Freunde, die schon bei Facebook registriertund aktiv sind, können Sie diese zu Ihrem Netzwerk hinzu-fügen. Sie können ebenfalls noch nicht bei Facebook aktiveFreunde via E-Mail einladen, sich anzumelden und IhremFacebook-Freundeskreis beizutreten. Indem Sie sich eineFreundesliste bei Facebook aufbauen, erhalten Sie die Mög-lichkeit, Ihr Netzwerk auch auf deren Freunde und dieFreunde ihrer Freunde auszuweiten. So können Sie mit an-deren Menschen kommunizieren und neue Kontakte odersogar Freundschaften aufbauen.
 Das ist ein großartiger Weg, Ihr eigenes Marketing inner-halb von Facebook zu starten. Melden Sie sich nicht einfachnur an und gehen Sie mit Ihren Produkten, Dienstleistungenoder Ihrer Webseite hausieren. Das funktioniert heutzutagenicht. Sie müssen erst sich selbst als Person in Facebooketablieren. Präsentieren Sie der Gemeinschaft erst Ihr Ge-sicht und dann Ihr Produkt, nicht umgekehrt.
 Sobald Sie eine Weile mit Facebook verbracht haben undsich mit der Funktionalität der Seite vertraut gemacht haben,werden Sie auf die sogenannten Gruppen stoßen. Das sindZusammenschlüsse von Personen, die im weitesten Sinne
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 des Wortes ein Interesse oder eine Ansicht teilen. SuchenSie nach Gruppen, die thematisch mit Ihrem Produkt zu-sammenhängen, und treten Sie ihnen bei. Ideal sind natür-lich Gruppen von Menschen, die speziell an dem interessiertsind, was Sie anbieten.
 Innerhalb einer Gruppe können Sie mit deren Mitgliederndiskutieren und Schritt für Schritt können Sie so indirekt fürIhr Produkt oder Ihre Dienstleistung werben. Aber denkenSie daran, dass Sie zuerst sich selbst in Gruppe etablierenmüssen und engere Verbindungen mit deren Mitgliedernaufbauen müssen, um deren Vertrauen zu erlangen undeffektiv werben zu können.
 Es gibt diverse Kommunikationswerkzeuge, die Sie inner-halb von Facebook verwenden können. Sie können denNewsfeed verwenden und sogar Ihren Blog mittels RSS di-rekt mit Ihrer Facebook-Profilseite verbinden.
 Das Feld „Was machst du gerade?“, in dem Sie Gedan-ken, Mitteilungen, Fotos, Links und Videos mit anderenMenschen in Ihrer Freundesliste teilen können ist ein
 mächtiges Werkzeug, um sich selbst und Ihr Produkt zuvermarkten.
 Sie können ebenfalls auf die Pinnwand Ihrer Freundeschreiben und Ihre Mitteilungen kommentieren. Gerade dieKommentarfunktion wird oft unterschätzt. Gerade dadurchtreten Sie in eine direkte Interaktion und zeigen, dass Sie In-teresse an anderen Menschen haben und nicht einfach nurStatements aus dem Nichts ins Nichts hinein abgeben.
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 Das Schöne an der ganzen Sache ist, dass Sie keinen einzigenCent investieren müssen, um Facebook zu nutzen.
 Es ist komplett kostenlos und alles, was sie investierenmüssen, um es effektiv zu nutzen, ist Ihre Zeit. Natürlichdauert es eine Weile, bis Sie eine Liste mit Freunden aufge-baut haben, die Ihnen vertrauen und die Ihre Werbung nichtals rein kommerziell inspirierte Werbung, sondern als gutenTipp eines Freundes ansehen.
 Durch die schiere Menge an Mitgliedern trägt Facebook einunglaubliches Potenzial für Internet-Marketer in sich, wennSie es richtig zu nutzen wissen.
 Facebook Werbe-Tipps
 Als Inhaber eines Online-Geschäfts wissen Sie, wie wichtiges ist, Ihre Webseite zu bewerben, um targeted Traffic zugenerieren. Um Erfolg zu haben, benötigen Sie targetedTraffic, denn dieser bringt Ihnen die für Ihren Erfolg nötigenVerkäufe oder Vertragsabschlüsse.
 Internet-Marketing ist nicht gerade einfach. Während Sie miteinem Ladengeschäft in einer Kleinstadt nur in Konkurrenzmit anderen Geschäften in der Stadt treten, stehen Sie imInternet prinzipiell mit der ganzen Welt in Konkurrenz. Ande-rerseits ist aber auch, je nach Produkt,
 die ganze Welt oder zumindest das ganze Land Ihr po-tenzieller Kunde.
 Sie haben vielleicht selbst schon erfahren, wie schwer esheutzutage ist, mit seiner Seite für bestimmte, oft gesuchte
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 Suchanfragen auf Platz 1 in Google zu erscheinen. WennSie einen einfacheren Weg suchen, Ihre Webseite im Inter-net bekannt zu machen, dann denken Sie doch einmal überWerbung in Facebook nach.
 Das soziale Netzwerk Facebook hat über 400 Millionen Mit-glieder aus der ganzen Welt. Gerade in Deutschland legt esmomentan ein enormes Wachstum hin. Der Großteil der Mit-glieder ist in der Gruppe der 18 bis 25-Jährigen, also einerbesonders interessanten Konsumenten-Gruppe. Wenn Sienicht gerade spezielle Produkte für ältere Konsumenten an-bieten, ist Facebook der ideale Ort, um Werbung zu ma-chen.
 Also, wie können Sie effektiv bei Facebook werben?
 Anders als andere social Networks bietet Facebook Ihneneine Reihe von Werkzeugen, um Ihre Produkte, Dienst-leistungen, sowie Ihre Webseite effektiver und effizien-ter zu bewerben. Bei der Menge an Menschen, die sich je-den Tag neu bei Facebook anmelden, werden Sie mit Si-cherheit eine Menge targeted Traffic generieren können.
 Im Facebook-Marketing ist gemietete Werbung die häufigsteForm der kommerziellen Werbung. So können Sie zum Bei-spiel Bannerwerbung kaufen oder Online-Flyer, die auf be-stimmte Personengruppen abzielen. Diese Flyer-Werbungkann schon für wenige Dollar gekauft werden.
 Wenn Sie daran interessiert sind, besondere Kundengrup-pen anzusprechen oder eine spezielle Werbeaktion durch-zuführen, dürfte das sogenannte „Next Steps“ für Sie in-teressant sein. Dieses Tool können Sie in Ihre Startseite in-tegrieren und so Links zu einer dazugehörigen gesponsor-
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 ten Gruppe präsentieren. Sie können ebenfalls Werbung inden Newsfeed Ihrer Startseite einbetten.
 Eine weitere Möglichkeit der Werbung bei Facebook istdie Mundpropaganda. Fragen Sie doch einmal Ihre Freun-de, ob Sie nicht bereit wären, in ihren Freundesnetzwerkenfür Sie zu werben oder zumindest ein gutes Wort über Sie,Ihr Angebot oder Ihre Webseite zu verlieren. In diesem Fallsind es Ihre Freunde, die Ihnen die Werbearbeit abnehmen.
 Bedenken Sie dabei auch, dass Mundpropaganda seit jeher ei-ne der effektivsten Marketing-Strategien ist.
 Halten Sie sich einfach vor Augen, dass Menschen etwadrei- bis viermal häufiger bereit sind, ein bestimmtes Pro-dukt zu kaufen, wenn es ihnen von einer ihnen bekanntenPerson empfohlen wird.
 Sie können Ihr Produkt, Ihre Dienstleistung oder Ihre Web-seite auch in der Notiz-Sektion von Facebook promoten.Diese funktioniert fast wie ein Blog. Was immer Sie in dasFeld „Was machst du gerade?“ eingeben, erscheintdann in den Newsfeeds Ihrer Freunde, die wiederum vonanderen Menschen gelesen werden können. Das ist einsehr guter Weg, um Ihre Botschaft an möglichst viele Men-schen zu bringen. Aber denken Sie immer daran: Jederhasst Spam.
 Seien Sie offen, vertrauenswürdig und loggen Sie sichnicht nur in Facebook ein, um Ihre Sonderangeboteüber den Äther zu funken. Schicken Sie nicht wahllosFreundeseinladungen an Menschen, nur um Sie dann mitschlechten Slogans und Links zu peinlichen „Squeeze-Pa-ges“ zu belästigen.
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 Seien Sie modern, kommunikativ. Stellen Sie sich als Men-schen in den Vordergrund, auf dass Ihre Produktempfehlun-gen von anderen Menschen angenommen werden.
 Wenn Sie das beherzigen, bietet Ihnen Facebook ein im-mense Chance für mehr Traffic, mehr Kunden und mehr
 Erfolg.
 Die Grundlagen von Facebook Ads
 Facebook ist die heute angesagteste Social Media-Websei-te überhaupt. Es hat über 400 Millionen aktive Mitgliederund ist weiter am Wachsen. Mit Facebook können Men-schen online ein Freundesnetzwerk aufbauen, mit ihren al-ten Freunden in Kontakt bleiben und neue Beziehungen auf-bauen.
 Facebook bietet außerdem eine Menge Unterhaltung für sei-ne Mitglieder. Es bietet Spiele und Applikationen, mit denenMitglieder untereinander interagieren können, und es bietetmehrere großartige Kommunikationsmittel, die es leicht ma-chen, sich auszutauschen.
 Gerade weil Facebook eine Menge Traffic erzeugt mit Millio-nen Menschen, die sich jeden Tag ein- und ausloggen oderneu anmelden, ist es auch zu einem der besten Plätze imInternet geworden, um Produkte und Dienstleistungen zuvermarkten.
 Es ist so populär unter Internet-Marketers geworden, dassFacebook ein eigenes Werbe-System entwickelt hat, ge-nannt Facebook Ads. Wenn Sie schon Erfahrung mit Goo-
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 gle Adwords und ähnlichen Programmen gesammelt haben,wird Facebook Ads Ihnen bekannt vorkommen. Im Prinzipist Facebook Ads ein „Pay per Click“-Programm für Werbe-treibende auf Facebook.
 „Pay per Click“ bedeutet, dass Sie immer dann einen festge-legten Betrag bezahlen, wenn jemand auf Ihr Werbebanneroder Ihre Werbeanzeige klickt. Das ist das gleiche Prinzipwie bei Google Adwords.
 Das wirklich Gute an Facebook Ads ist, dass es sehr preis-wert ist und Sie sich eigentlich keine Sorgen machen müs-sen, jemals zu viel Geld auszugeben, ohne einen Gewinnaus Ihrer Investition zu ziehen.
 Wenn Sie ein kleines Budget haben und gerade mit IhrerStrategie für Ihr Internetmarketing experimentieren, um he-rauszufinden, was für Sie und Ihr Business am besten funk-tioniert, dann ist Facebook Ads perfekt für Sie.
 Sie sollten den Umstand berücksichtigen, dass es einen ne-gativen Einfluss auf Ihren Geschäftserfolg hat, wenn Sie zuviel für „Pay per Click“-Werbung bezahlen. Im Prinzip ist dieRechnung ganz einfach: Aus den Clicks auf Ihre Werbungsollten am Ende zumindest so viele Verkäufe resultieren,dass Sie nach Abzug aller Kosten Gewinn gemacht haben.
 Beim Aufsetzen einer hochpreisigen Werbekampagne müs-sen Sie berücksichtigen, dass Sie erst einmal nicht wissen,wie Ihre Conversion aussehen wird. Wie viele der Clickswerden zu Verkäufen „converten“? Wenn Sie nicht geradeeine Marktanalyse betreiben, wissen Sie auch nur unzurei-chend, wie groß der Bedarf für Ihr Produkt ist.
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 Da sollten Sie sich auch nicht so viel vormachen. JedesJahr entstehen Zehntausende neue Firmen aufgrund vonder einen genialen Geschäftsidee und jedes Jahr gehenZehntausende Firmen pleite, weil deren Inhaber nicht ver-standen haben, dass niemand auf sie gewartet hat.
 Gehen Sie am besten erst einmal davon aus, dass Sie nichtwissen, was passieren wird. Und da ist es nicht gerade intel-ligent, direkt das halbe Marketingbudget in eine „Pay perClick“-Werbekampagne zu stecken.
 Warum also eine Kampagne für mehrere Hundert Euro am Tagaufsetzen, wenn Sie das Ganze bei Facebook für 10 Dollar am
 Tag erhalten können?
 Gerade wenn Sie gerade erst starten, im Internet zu wer-ben, eine kleine Firma haben und herumexperimentieren,dann ist die Verwendung von Facebook Ads der richtigeWeg. Falls es für Sie funktioniert, können Sie ganz leichtdas Budget erhöhen und noch mehr targeted Traffic einkau-fen und in zufriedene Kunden verwandeln.
 Falls die Webekampagne bei Facebook Ads doch nicht daserwartete Resultat bringt, können Sie immer noch Ihre Wer-bemittel überarbeiten, ohne das Budget auszuweiten. Den-ken Sie an die einfache Weisheit, dass mehr Geld aus-geben immer nur dann gut ist, wenn Sie dafür auchmehr Geld einnehmen.
 Erfahrene Werbeexperten wissen, dass große Sprünge unddas Abladen Ihres Marketingbudgets mit dem Schaufelbag-ger nicht wirklich das ist, was im Internet funktioniert undwie man es machen sollte.
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 Fangen Sie klein an und arbeiten Sie sich voran.
 Schauen Sie, was funktioniert und was nicht, und wennSie einen guten Weg gefunden haben, dann erhöhen Sie IhrBudget. Es wird Sie mehr Zeit kosten, dafür aber auch miteiner zufriedenstellenden Conversion beglücken. Sie habenwenig zu verlieren, aber viel zu gewinnen.
 Wenn Sie in Facebook Ads werben, testen Sie Ihre Wer-bung und Werbemittel erst für ein oder zwei Wochen mit ei-nem kleinen Budget. So finden Sie heraus, was funktioniertund was eben nicht funktioniert. So macht man heutzutageeffektive Werbung im Internet.
 Falls Sie das Geld dazu haben, können Sie natürlich auchA/B-Tests durchführen und mehrere Werbemittel gleichzei-tig gegeneinander konkurrieren lassen, um am Ende das ef-fektivste für Ihre Hauptkampagne zu verwenden.
 Facebook Ads ist aber gerade für kleine Firmen, Einmann-unternehmen und in der Tat auch für mittelständische Hand-werksbetriebe mit wenig Internet-Erfahrung ideal, um Wer-bung zu betreiben. Sie haben die Chance, Ihr Produktoder Ihre Dienstleistung einer Menge Menschen näher-zubringen, ohne viel Geld dafür zu bezahlen.
 Im Internet-Marketing ist es niemals falsch, mit kleinenSchritten voranzugehen.
 Tools fürs Facebook-Marketing
 Einer der stärksten Trends im Internet ist das Engagement
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 in sozialen Netzwerken, sogenannten Social Media-Websei-ten. Auf diesen Seiten können Sie online mit Ihren Freundenin Kontakt bleiben, egal wo Sie sich gerade befinden, neueMenschen kennenlernen und sogar neue Freundschaftenschließen. Wenn Sie möchten, können Sie die ganze Weltan Ihrem Leben und Ihren Gedanken teilhaben lassen, IhrenFreunden mitteilen, wo Sie sich gerade befinden, was Siegerade tun und wie Sie sich in diesem Moment fühlen.
 Die heute wohl größte Social Media-Seite ist Facebook. Siekönnen bei Facebook ein Profil erstellen und mit unzähligenInformationen über Ihre Person und Ihre Interessen berei-chern. Sie können Bilder hochladen und Fotoalben erstel-len, die jeder bei Facebook ansehen kann.
 Facebook ist nicht nur das größte soziale Netzwerk, son-dern auch das am schnellsten wachsende. Derzeit sind über400 Millionen Menschen bei Facebook registriert. DieseZahl scheint fast unglaublich für eine Seite, die einst als klei-nes Online-Netzwerk für Studenten startete.
 Millionen Menschen loggen sich jeden Tag in Ihr Facebook-Konto ein, chatten mit ihren Freunden, posten Ihre Gedan-ken und treten in Kontakt mit anderen Menschen aus Kultur-kreisen und Ländern rund um den Globus.
 Bei dieser schier unglaublichen Menge an Traffic sollte Ih-nen klar sein, dass Facebook mehr ist als nur eine Webseitefürs soziale Online-Miteinander.
 Wenn Sie Ihre Produkte oder Dienstleistungen im Internet an-bieten, dann ist diese Art von Traffic eine reine Goldmine für
 Sie.
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 Also, wenn Sie ein Geschäft betreiben, möchten Sie IhreProdukte, Dienstleistungen und Ihre offizielle Webseite inFacebook bewerben. Aber warum eigentlich?
 Es ist ziemlich offensichtlich, warum Sie in Facebook wer-ben sollten. Der erste Grund ist, dass der Traffic schonda ist. Mit den Millionen Menschen, die sich jeden Tag beiFacebook einloggen, hat diese Webseite eine Menge Poten-zial, Ihnen eine Menge Kunden zu bringen.
 Ein weiterer Grund ist, dass Facebook schon alle not-wendigen Kommunikationsmittel direkt in der Seite in-tegriert bereitstellt. Primär dienen diese Werkzeuge demAustausch mit Ihren Freunden, Ihrem Netzwerk oder denGruppen, denen Sie angehören. Doch natürlich können Sieebenso als Werkzeug für Ihr Internet-Marketing dienen.
 Das erste Werkzeug, das Sie verwenden können,ist das Gruppen-Werkzeug.
 Treten Sie einer Gruppe bei, deren Mitglieder an genau demInteresse haben, was Sie verkaufen. Dann versuchen Sie,mit der Gruppe zu interagieren. Wenn Sie dann eine gewis-se Reputation erlangt haben, können Sie der Gruppe direktsagen, dass Sie das Produkt anbieten, was diese Gruppeinteressiert.
 Kleiner Tipp aus der Verkaufspsychologie: Menschen vertrau-en Experten und kaufen eher von Experten.
 Versuchen Sie also, sich als Experte zu etablieren. GebenSie gute und fundierte Ratschläge und bringen Sie neueDenkanstöße. Niemand mag reine Vertreter.
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 Der Newsfeed ist ein weiteres großartiges Werkzeug...
 ...das Sie in Facebook verwenden können, um Ihr Profilund Ihre Webseite zu vermarkten. Im Newsfeed könnenSie alles innerhalb Freundesnetzwerks veröffentlichen, wasauch immer Sie gerade tun oder denken.
 Sie können ebenfalls versuchen, mit Facebook Ads zu wer-ben. Obwohl es Sie Geld kostet, damit zu werben, werdenSie merken, dass es gar nicht so teuer ist und Sie damit ei-ne Menge Menschen erreichen können.
 Sollten Sie den Aufwand nicht scheuen, können Sie auch eineFan-Seite für Ihr Business erstellen.
 Das ist im Prinzip ein Profil für Ihr Geschäft oder IhrProdukt. Denken Sie aber daran, dass Sie aktiv sein müs-sen, mit Neuigkeiten und interessanten Dingen aufwartenmüssen. Eine selten gewartete Fan-Seite für ein langweili-ges Produkt kann nach hinten losgehen.
 Welches Werkzeug Sie auch immer verwenden, das wichtigstein einem sozialen Netzwerk sind Präsenz und Aktivität.
 Seien Sie präsent und interagieren Sie mit den Menschen.Lassen Sie sich wahrnehmen und zeigen Sie Ihr Gesicht so-wie Ihre Ecken und Kanten. Als authentischer Mensch,der mit nicht nur Menschen wahllos zu seiner Freundeslistebei Facebook hinzufügt, sondern Sie mit seinem Auftretenfür sich gewinnen kann, werden Sie bei Facebook schnellviele neue und treue Kunden für sich gewinnen.
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos

Page 21
						

EINLADUNG: Der SocialMediaEliteClub bietet Ihnen ....hier klicken und kostenlos informieren
 Klick hier: http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 Social Media Etiquette
 Social Media-Seiten wie MySpace, Twitter oder Facebookwissen, dass sie als Marketing-Werkzeuge benutzt werden.In der Tat machen Sie nur Geld dadurch, dass Sie Werbungauf Ihrer Seite ermöglichen. In einer gewissen Weise sindsie nur dafür konzipiert.
 Manche Benutzer werden es sicher beklagen, dass ein so-ziales Netzwerk wie Facebook zwangsläufig von Werbe-Strategen ins Visier genommen wird, und manchmal kannes wirklich nerven.
 Auf der anderen Seite ist es aber das, wie die Werbung inZukunft mehr und mehr aussehen wird.
 Ein Social Network ist ein Marktplatz der Ideen, zusam-menhangloser, flüchtiger Gedanken und lustiger Links in ei-ner Umgebung, die auf so vielfältige Weise Menschen undInhalte miteinander verknüpft. Es ist das Web 2.0, dienächste Generation der Social Media-Seiten.
 Wenn Sie eine gewisse Zeit auf Seiten wie MySpace, Face-book, StudiVZ oder ähnlichen Social Media-Seiten verbrin-gen, werden Sie irgendwann erkennen, wie kreative Marke-ter ihren Weg gefunden haben, sich ein Stück des Marke-ting-Kuchens zu sichern.
 Es gibt Millionen Ideen, Produkte und Dienstleistungen zu be-werben und Sie finden sie alle in den sozialen Netzwerken.
 In gewisser Weise klingt das wie die Beschreibung einesGaragenverkaufs oder Flohmarkts, doch die Mitglieder einerSocial Media-Seite dürfen wählerisch darin sein, wem wie
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 erlauben, mit ihnen zu kommunizieren.
 Das bedeutet zunächst einmal, dass die Seitenmitgliedereinzelnen anderen Mitgliedern verbieten können, auf ihrePinnwand oder in ihr Gästebuch zu schreiben. Andere Sei-ten erlauben sogar, dass man bestimmte Mitglieder kom-plett von seinem Profil aussperrt oder nur auf eine Einla-dung hin Eintritt erhält.
 Wenn jemand Ihre Seite besucht und marktschreierisch sei-ne Webseite bewirbt, ohne auch nur den Hauch von Interes-se an Ihrer Person zu zeigen, dann können Sie ihn aus IhrerFreundesliste werfen. Kommt er dann wieder, nur um nochlauter Werbung zu machen, können Sie ihn ganz aus IhremProfil aussperren.
 Es gibt Menschen, die kein Problem damit haben, dassauch sehr offensichtliche Werbung auf Ihren Profilen, auf Ih-ren Pinnwänden und in Ihren Gästebüchern veröffentlichwird, während andere als Spam ansehen.
 Sie können bei den meisten Social Media-Seiten Ihr Profilso einstellen, wie Sie es wünschen. Sie können Freundeaus Ihrer Liste entfernen und Freundschaftsanfragen ver-schicken, wie es Ihnen gefällt. Sie sollten daher auch nichtverwundert sein, wenn andere Mitglieder Ihnen Freund-schaftsanfragen schicken, nur um sie mit Werbung zu ver-sorgen. Denken Sie daran:
 Sie müssen keine Freundschaftsanfrage annehmen.
 Wenn Sie selbst ein Geschäft betreiben und Social Media-Seiten als Marketingplattform verwenden möchten, danndenken Sie vor allen Dingen an eines: DO NOT SPAM!
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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 Bauen Sie Ihr Netzwerk auf, indem Sie die Menschen in Ih-rer Freundesliste bereichern. Treten Sie Gruppen bei, umetwas beizutragen. Vertrauen und Glaubwürdigkeit sind insozialen Netzwerken so wichtig wie nirgend zuvor.
 Verhalten Sie sich so, dass andere Sie alseinen Freund ansehen können, nicht alsOnline-Äquivalent eines aufdringlichen
 Staubsaugervertreters.
 Viel Erfolg wünscht Ihnen
 Martin Schuster
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
 http://bit.ly/SocialMediaEliteClubInfos
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